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Day 4
Dein Preis



Dein Preis

was denke ich über mein Angebot und darüber, dass es das versprochene Ergebnis
erreichen kann?
ggf. in + umwandeln

Der Wert deines Angebots
Denke noch einmal an die Ergebnisse. 
Glaubenssatz-Check



Der Wert deines Angebots
Denke noch einmal an deine Ergebnisse. 
Feiere die Ergebnisse: Dieses Angebot ist so toll, weil...  (Grundlage für Salespage Tag 5)

Dein Preis



Dein Preis

Welcher Preis kommt intuitiv? (wenn mehrere Preise kommen, schreibe sie auf Blätter
und stelle dich drauf)
Lege deinen Preis jetzt fest


